














e tientallen regionale telecompartners voor een regionale inbedding en nog meer keuzevrijheid
(o.a. Breedband Tilburg, Glasvezel Eindhoven, ParkNed Waalwijk, MiddenBrabantGlas,
KempenGlas, aQuestora, NDIX, etc.)

e meerdere aannemers en netwerkspecialisten voor o.a. aanleg, installatie, onderhoud en
monitoring van netwerken

Demarcatie

Bovenbeschreven startsituatie leidt ertoe dat vanuit BRE-EFX onderstaande assets en contracten
zullen worden overgedragen naar BrabantRing BV. Dit betreft enkel laag 2-activiteiten. NB: Laag 1-
activiteiten en lokale laag 2 activiteiten blijven achter bij BRE-EFX. Alle laag 2-activiteiten waar thans
een opstappunt is gerealiseerd in de desbetreffende gemeente gaan mee over naar BrabantRing BV.
In de gemeenten waar nog geen opstappunt is en BRE-EFX momenteel laag 2 diensten levert, blijven
achter in BRE-EFX. Dit tot het moment dat er een opstappunt is gerealiseerd. Dan kan BrabantRing
besluiten om de desbetreffende laag 2-diensten over te nemen van BRE-EFX. Zoals reeds beschreven
blijven de lokale laag 2 activiteiten van de lokale city-ring Eindhoven ook achter bij BRE-EFX.
Overgedragen van BRE-EFX naar BrabantRing BV worden:

1. Alle contracten met betrekking tot de verbindingen van de opstappunten tussen:
- Dering Eindhoven — Boxtel — Den Bosch — Veghel - Eindhoven
- Dering Eindhoven — Tilburg - Eindhoven
- De verbinding Eindhoven — Helmond

2. Switchingplatform bestaande uit switches en andere apparatuur aanwezig in de opstappunten
in Eindhoven, Helmond, Den Bosch, Veghel en Tilburg. Alle apparatuur is in 2019 of 2020 nieuw
aangeschaft en geimplementeerd.

3. De dienstencontracten (klantcontracten). Met nieuwe klanten wordt een contract gesloten
voor 5 jaar, waarna in de telecom gebruikelijk is dat deze voor 1 jaar verlengd worden. Echter
leert de ervaring dat klanten niet snel muteren gezien de hoge transitiekosten die daarmee
gepaard gaan.

4. Dienstverleningsovereenkomsten voor het beheer en de exploitatie van het switchingplatform
(o.a. contracten met leveranciers van de switches).
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Aanbod: Dienstaanbieders op de BrabantRing

BrabantRing maakt het voor dienstaanbieders afkomstig uit geheel Noord-Brabant (en daarbuiten)
mogelijk om laagdrempelig en op uniforme wijze producten en diensten aan te bieden. Bedrijven en
dienstverleners kunnen instappen in dichtstbijzijnde opstappunt van Brabant-Ring. Door het breed
beschikbaar maken van het connectiviteitsplatform met koppeling op open access-netwerken worden
drempels voor het creéren en aanbieden van nieuwe maatschappelijke en innovatieve ICT-diensten
sterk verlaagd.

Omdat de bestaande contracten worden overgedragen van BRE-EFX naar BrabantRing BV kunnen
overheden, bedrijven, instellingen en uiteindelijk inwoners in de B5-gemeenten vanaf de eerste dag
na oprichting van BrabantRing BV gebruik maken van diensten zoals:

- Zorgdiensten: dienstaanbieders in de zorg kunnen o.a. e-Health diensten, PGO-toepassingen en
zorgcommunicatiediensten breed beschikbaar maken bij zorginstellingen en hun eindklanten.

- Opslag diensten: cloudaanbieders, datacenters en hostingbedrijven kunnen opslagdiensten (zoals
co-locatie, hosting, cloudopslag, werken op afstand) aanbieden en directe connecties leggen met
eindgebruikers.

- Beveiligingsdiensten: ICT- en beveiligingsbedrijven welke organisaties ondersteunen met
bijvoorbeeld bewaking, netwerkbeveiliging of toegangscontrole.

- Cloudtoepassingen: cloudplatformen, software-as-a-service bedrijven en andere leveranciers van
toepassingen kunnen hun directe en veilige toegang tot hun applicatieservers aanbieden.

- (Aanvullende) connectiviteitsdiensten: Netwerkbedrijven, internet serviceproviders en integrators
welke organisaties ontzorgen in hun totale connectiviteitsbehoefte met o.a. Internet,
werkplekken, wifi en telefonie.

- Onderwijsdiensten: o0.a. aanbieders van digitale leeromgevingen en specifieke
onderwijsnetwerken waarmee veilige verbindingen naar andere onderwijsinstellingen kan worden
gelegd.
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3) Housing van netwerkapparatuur & fysieke netwerkkoppelingen

Housing activiteiten behoren in principe niet tot de doelstelling van BrabantRing Voor BrabantRing
wordt in de eerste plaats uitgegaan van het gebruik van de faciliteiten van de lokale city-ringen en
aangesloten gemeenten. In gevallen waarbij kritische netwerkfaciliteiten niet, niet tijdig, of niet op een
open, onafhankelijke kosteneffectieve wijze beschikbaar zijn, kan BrabantRing incidenteel besluiten
zelf opstappunten met bijbehorende faciliteiten te realiseren en in exploitatie te nemen.

4) Advisering & ondersteuning

BrabantRing zal haar klanten (o.a. overheden, instellingen en bedrijven) waar nodig kunnen
ondersteunen en ontzorgen bij hun aan de BrabantRing-doelstelling gerelateerde vraagstukken op het
gebied van digitale connectiviteit. Voor de invulling van deze vraagstukken kunnen specifieke
connectiviteitsdiensten worden aanboden door BrabantRing maar ook kan eventueel gebruik worden
gemaakt van aanvullende diensten door partners binnen het bestaande ecosysteem rondom de
BrabantRing.
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middel van een kredietfaciliteit® vreemd vermogen ter beschikking aan BrabantRing B.V. Er wordt
onderscheid gemaakt in aandelen A en B om het publieke belang te borgen maar er tevens voldoende
ruimte is voor een bedrijfsmatige insteek van de bedrijfsvoering. Provincie (en eventueel later de B-5
gemeenten) heeft aandelen A. Houders van aandelen A zijn bevoegd tot het vaststellen van het
jaarplan en vaststellen van de investeringsagenda. Unanimiteit van alle aandeelhouders (A en B) is
vereist voor: benoemen van RvC en directie, besluiten die tot verwatering van belangen kunnen leiden.

In dit model bewaakt de provincie het publieke en Brabant-brede belang. De gemeenten hebben geen
formele zeggenschap over governance en bedrijfsvoering waardoor zij zelf de desbetreffende eigen
gemeente-specifieke belangen niet rechtstreeks via BrabantRing B.V. kunnen borgen. Deze rol berust
dan bij de provincie waarbij de publieke belangen zullen zijn geborgd in de doelstelling van de statuten.
Dit wordt opgelost door hieromtrent een overeenkomst te sluiten waarin de B6-partners afspraken
onderbrengen over hun betrokkenheid, rol en invloed, alsmede de borging van de belangen van lokale
city-ringen. Onderdeel van deze afspraak is dat de B5-gemeenten ieder een achtergestelde lening4 (via
de provincie) aan BrabantRing BV verstrekken ter waarde van 5,2% van de actuele waarde van
BrabantRing bij oprichting. Deze lening kan na uiterlijk 2 jaar worden geconverteerd in aandelen in
BrabantRing B.V. Indien gemeenten besluiten niet toe te treden wordt de lening na 2 jaar rentedragend
(marktconform) en zal deze in 10 jaar worden afgelost.

Stap 3: Verbreding BrabantRing

In de 2 jaar na de start van BrabantRing gaan we gezamenlijk werken aan de realisatie daarvan. In 2023
vindt een formele evaluatie plaats. Indien voor model 2 gekozen is, kunnen gemeenten op dat moment
besluiten om toe te treden. Gedurende deze eerst twee jaren zal ook worden of de wens bestaat dat
de M7 en/of andere Brabantse gemeenten participeren in BrabantRing. Hierbij geldt dat Brabant-
brede uitrol buiten de B5-gemeenten van BrabantRing start vanaf dag 1 en los staat van het al dan niet
participeren van de desbetreffende gemeente(n) in BrabantRing BV. Afhankelijk van de wensen zal
voor de wijze van participatie met de bestaande aandeelhouders een passende vorm worden gezocht.
Hierbij wordt rekening gehouden met de wensen van de desbetreffende gemeenten, de bestaande
aandeelhouders en de bedrijfsmatige aspecten van BrabantRing.

3 Kredietfaciliteit Provincie Noord-Brabant: uitgangspunt is dat de rente zo laag mogelijk is om deze
marktconform te kunnen verstrekken
4 Nadere voorwaarden uit te werken in de Bestuursovrreeenkomsti.s.m. bureau Pels Rijcken
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2. Voor BrabantRing wordt er een nieuwe propositie opgezet welke een aansluiting op het
connectiviteitsplatform (en digitale marktplaats) laagdrempelig beschikbaar maakt voor
overheden, bedrijven en instellingen. O.b.v. deze aansluiting kunnen gebruikers naar rato van
gebruik individuele connectiviteitsdiensten / verbindingen afnemen.

3. Grootverbruikers en wederverkopers (zoals dienstleveranciers, individuele netwerken,
integrators) kunnen gebruik maken van wholesale*diensten.

4. De inkomsten bestaan op hoofdlijnen uit de volgende posten:

a. BrabantRing Ethernet aansluitingen

b. BrabantRing Ethernet services

c. Overige / aanvullende diensten

5. Het verwachtte aantal poorten in gebruik na 6 jaar per B5 stad is gebaseerd op:

a. Expected scenario: Een lineaire groei richting het huidige aantal klanten bij BRE BV.
Hier is geen netwerkeffect in meegenomen.

b. Worst case scenario: Lage afvlakkende groei, kleinere organisaties nemen hun
verbindingen in dit scenario indirect via partners af. De BrabantRing zal hier alleen
functioneren als een provinciale verbinding tussen deze onderliggende city-rings.

c. Best case scenario: Een stijgende groei richting het huidige aantal klanten bij BRE BV.
Hier is een netwerkeffect in meegenomen.

5 Met het begrip Wholesale wordt bedoeld dat een klant volledig ontzorgd wordt BrabantRing en dat BrabantRing contracten afsluit met
toeleveranciers om tot een integraal aanbod te komen.
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